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85% das compras sao EMOCIONAIS!
O que fazemos, e usar a RAZAO
para justificar a escolha.

COMPRA = EMong

Fonte: Har

ertoCa‘ @robertocaurim.bluesun
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Conexao/RAPPORT

Valor ieénci
LCOE Experiencia

Custo de Energia Valor
Valor

Pos-Venda (Solarz) O rb ita d e Va lo re S Red':,':’lzi:'ade

Valor

Escassez/Ganancia

Prova Social I(IT FOTOVO LTAICO Valor
Valor INSTALADO

Razao = Commodities
Indicacao

Seguro Engenharia/RD Valor
Valor Seguranca Juridica
(Acidentes)

o Caurim valor Drobertocaurim.bluesun




Primeira impressao

Pre-apresentacao
(SDR)

 Entrar em contato e
prospectar;

* Qualificar os contatos;

* Instigar reuniao com o
consultor;

* Passar para o
consultor fazer visita e
fechar a venda.

Necessidade
Desejo
Recurso '

Estudo do cliente

« ldentifique possiveis

conexoes com o
cliente: time de
futebol, signo, comida
favorita, etc.

» Estude a proposta,

conheca o material
orcado e condicoes.

Urgencia

Eng. Roberto Caurim

Boa aparencia

 Vista-se bem;

« ldentifique sua
empresa;

« Uniforme organizado e
personalizado;

« Carro limpo e em
ordem.
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RAPPORT

Crie relacionamento
com 3 técnicas simples

* Espelhamento e
correspondéncia;

 Encontrar
experiencias
comuns;

 Escuta ativa.

@robertocaurim.bluesun
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Tecnica dos % ' BLUESUN.
4 .. Resolver o seu problema energético é

3 IM S uma prioridade para voce?

, A Instalacao do kit fotovoltaico que eu
" apresentel atende a sua prioridade?

Se eu te provar que o meu equipamento
3. tem o melhor custo-beneficio fechamos a
compra? (LCOE)

@robertocaurim.bluesun
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Durante a reuniao com seu cliente, voce precisa
focar em duas coisas:

1. Comprar com a sua empresa e mais seguro
(Distribuidora forte, Reclame Aqui, Seguro
Engenharia e Instalacao, etc)

2. Ganho expressivo se decidir

investir com voce (LCOE).

g. Roberto Ca‘ @robertocaurim.bluesun
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Identificagao dos
pontos criticos e
criacao de telas
mentais

Ha criancas na residencia?

« risco de choques (criancas), descargas
eletricas em caso de instalacao de inversor
string inverter, acidentes do trabalho

(seguro); Tem ou teve problemas com
goteiras?

Eng. Roberto Caurim @robertocaurim.bluesun



Apresentacao da solucao dos problemas o
7 BLUESUN.

com a instalacao do sistema fotovoltaico

DESDE QUE INSTALADO PELA
SUA EMPRESA!

Prova Social Mostrar obras executadas e feedbacks de clientes.

Diferengas Identificar diferenciacoes REAIS do seu produto
Reais e do concorrente (se necessario) - cada
vantagem frequentemente gera uma objecao.

Tecnica da Apresentar no minimo duas propostas -
Ancoragem dar poder de escolha ao cliente.

Deixar claro apo0s toda a apresentacao que o seu ‘
preco nao € o melhor, mas também nao € o pior MRSttt il 5 o o 5
(agregar valor); e

Agregue
Valor

Eng. Roberto Caurim



Apresentacao das vantagens de e

instalar um sistema fotovoltaico para

o cliente de forma customizada L C O E

O Custo de Energia (LCOE) € a métrica mais efetiva para a avaliacao da viabilidade de um sistema fotovoltaico, em
detrimento do tradicional custo do sistema por watt. Em sua essencia, o LCOE foi criado e idealizado para
comparar o custo relativo da energia produzida por diferentes fontes de geracao de energia. (Fonte: Canal Solar)

Plataforma de Orcamentos

B Custo da Energia LCOE

Quantidade de modulos Quantidade de limpezas anuais Custo manutencdo/limpeza por modulo (RS)
19 2 10,00

Valor do kWh + impostos (R£) Digite o valor do kit (R$) Digite o valor da m3o de obra (R$)
1,20 17.912,51 0

Geracdaoc mensal do sistema (kWh)

1.244,00

B Calcular

Eng. Roberto Caurim @robertocaurim.bluesun
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Base de calculo
Cada kWh comprado da

Descricao Resultado ‘ ’ ‘ '

i A s distribuidora de energia gera

Perda de eficiénciaanual =~~~ 05%acano um custo de

Trocadeinversor = 2tocas 000

Valor dos equipamentos ao finaldavidautiL __ 10% do valor investido Ao Instalar um sistema

Limpeza e manutencao do sistema fotovoltaico (anual) RS 380,00 , .

fotovoltalico em sua residencia,

Resultado comércio ou indUstria, cada

Descricao Resultado kWh lhe custaria ,

Custodo kWh paragerarsuapropriaenergia ~ R$50,10/kWh ° '

Custodo kWh pago paraadistribuidora  ~~~~~~~~~~~~~~~ R51,20/kWh Ou 5ejd, Uma economia de

Lucro por kWhem25anes 0 M19%x @000 (O U )

Eng. Roberto Caurim @robertocaurim.bluesun
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Se voce precisa baixar
0S precos para vender, ou
voce nao acredita no seu
produto ou escolheu o
ICP errado.

Abaixar o preco nao e solucao, venda VALOR!
Eng. Roberto Caurim @robertocaurim.
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%' BLUESUN. Acompanhe
a gente!

~ \  (@bluesundobrasiloficial

» sewrd bluesundobrasil.com.br
\& BLUESUN.
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E-book: S ESTRATEG'AS Eng. Roberto Caurim
PARA O SUCESSO @robertocaurim.bluesun
COMERCIAL ——

Bluesun Solar do Brasil |

" N
o Az (19)3449-3092 (WhatsApp)
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